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Gemeinsam haben wir fir lhre Bauprojekte
unser Produktportfolio erweitert und kdnnen
nur noch gezielter und passgenauer an lhren
Projekten mitarbeiten. Auf der BAU laden wir
Sie ein, unsere Neuheiten zu entdecken.

GLASELEMENT FUR  ASTHETISCHE

ANSPRUCHE

Durchdachtes Design in einer Vielzahl von
Varianten: Die Neuentwicklung des beste-
henden LAMILUX CI-System Glaselement
FE ist ein Meilenstein in der Produktentwick-
lung der LAMILUX Flachdach Fenster. Das
homogene Erscheinungsbild des Oberlichts
bestimmt sich auch durch die Mdglichkeit,
samtliche Komponenten wie Antriebe oder

DISCOVER LIGHT,
AIR AND DIMENSIONS

Erstmalig stellen wir uns lhnen auf der BAU 2019 als Unternehmensgruppe
vor. Zu dem Tageslichtspezialisten LAMILUX aus Rehau zdhlen seit 2015
auch der Stahl- und Glasspezialist Mirotec aus Wettringen sowie die Licht-

und Liftungsgruppe roda.

Netzteile im Rahmen zu integrieren. Zudem
gehoren dank innovativer Produktgestaltung
sichtbare Verbindungsmittel wie Schrauben
oder SchweiBnahte der Vergangenheit an.
Kundenindividuelle Farbbeschichtung, pass-
genaue Sonderformen sowie eine breite
Verglasungs- und GroBenvielfalt bis zu 2,5
Metern und der vierseitige planebene Was-
serablauf zur Vermeidung von Verschmut-
zungen auf dem Glas sind nur einige Vorteile
des Elements.

NAHEZU NAHTLOSE INTEGRATION INS
GLASDACH

Nahezu
neue

unsichtbar schmiegt sich der
LAMILUX  Laftungsfligel in  die

Glasdachflacheein. Dabeiisternichtnurindie
LAMILUX CI-System Glasdachkonstruktion
PR60 integrierbar, sondern auch in sémtliche
anderen am Markt erhaltlichen Pfosten-
Riegel-Systeme flr den Flachdachbereich.
Besonderes Highlight der Neuentwicklung:
Die Warmetechnik des Fligels. Weist
er bereits in der Standardvariante einen
hervorragenden U-Wert auf, ist er zudem
auch in einer Passivhaus zertifizierten
Variante erhéltlich.

LICHTBAND
LUFTUNG

MIT REGENSICHERER

Die erste Produktkooperation zwischen
LAMILUX und roda: Das bewahrte LAMILUX
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Cl-System Lichtband B wird mit der roda
Liftungs- und RWA-Klappe MEGAPHONIX
kombiniert. Der Vorteil: Ein thermisch
getrenntes Lichtband mit regensicherer
Laftungsfunktion.

Das Lichtband wird durch seine Moglich-
keiten maBgeschneidert fur die jeweilige
Gebaudenutzung: durch passgenaue Ver-
glasungsvarianten, die individuellen AbmafBe
sowie zahlreiche Ausstattungsvarianten, etwa
zur erhdhten chemischen Bestandigkeit Uber
Produktionen mit Kihlschmiermitteln. Optio-
nal kénnen auch Durchsturz-, Insekten- und

GEMEINSAM STARK
IN DER LAMILUX-GRUPPE

Blendschutzgitter installiert werden, die bei-
spielsweise flr Lebensmittelproduktionen
eine sinnvolle Ergdnzung darstellen.

EUROPAISCHE KLASSIFIZIERUNG FUR
BRANDSCHUTZGLASDACH

In belebten Gebduden mussen gerade im
Brandfall Mensch und Gut geschitzt werden.
FUr die selbstentwickelte Glasdachkonstruk-
tion hat LAMILUX nun die européische Klas-
sifizierung zum Feuerwiderstand REI30 er-

EINZIGARTIGES PORTFOLIO

Als Geschaftsfiihrer in dritter Generation vereint Dr. Heinrich Strunz die Unternehmen LAMILUX, Mirotec und roda zu einer starken
Gruppe um Tageslicht, Luft und Stahl. Warum er von dieser Kombination liberzeugt ist und wie vor allem der Kunde davon profitiert,
erklart der Chef im Interview.

Dr. Heinrich Strunz
Geschdftsfiihrer

Herr Dr. Strunz, das Produktportfolio Ihres
Unternehmens hat mit der Ubernahme ro-
das den Sektor der Liftungstechnik hinzu-
gewonnen.

Ja, und damit hat auch unsere Lésungskom-
petenz und Fertigungstiefe erneut zugenom-
men. Wir kdnnen nun alles abdecken, was
auf dem Flachdach mit Tageslicht- und LUf-
tungstechnik zu tun hat. Das macht das An-
gebot flr unsere Kunden komplett.

Leben Sie mit dieser Firmengruppe nun also
das Konzept ,,Alles aus einer Hand“?

Absolut. Unabhangig vom Produkt kann
nun ein Ansprechpartner dem Kunden al-
les bieten, was das Portfolio der LAMILUX-

halten. Die Konstruktion LAMILUX CI-System
Glasarchitektur Fire Resistance F30/REI30
verhindert fur Uber 30 Minuten, dass Feuer
und Rauch das Element durchdringen und
dadurch auf weitere Gebaudekomplexe Uber-
greifen kénnen.

Bei den Tests zur européischen Feuerwider-
standsklasse REI30 wurden Realbedingun-
gen bis hin zu Extremwetterereignissen mit
entsprechender Last simuliert. Das LAMILUX
Glasdach bestand hat diese als freitragende
Konstruktion, ohne dass spezielle Stitzmal-
nahmen notig wurden.

Sie finden uns in

HALLE C2
STAND 321.

4

Gruppe hergibt. Nicht nur in der letztlichen
Produktleistung, sondern auch schon in der
Beratung. Unsere Mitarbeiter sind auf die ge-
samte Produktpalette geschult.

Wie wirkt sich die Gruppenzusammenset-
zung auf die Produktentwicklung aus?

Wir kbnnen nun mit vereintem Spezialwissen
an Innovationen arbeiten. Jeder bringt das
Knowhow aus seinem Flachdachbereich
ein. Dadurch entstehen sehr effektive Pro-
duktlésungen, wie sich bereits in vielen Kun-
denprojekten zeigt: sowohl als Produktkom-
binationen zwischen den Firmen als auch
Neuentwicklungen. Da kénnen wir noch viel
Potential ausschopfen.



STAHL & GLAS FUR MODERNE ARCHITEKTUR

Im Lifecycle Building der BHS Corrugated geben sich Kunst, Architektur und eine angenehme Arbeitsatmosphire die Hand. Uber dem
offen gestalteten Lichthof des Gebaudes bringt ein Glasdach aus 24 Metern Hohe natiirliches Licht in alle Stockwerke des Neubaus.

Die freitragende Stahl-Glas-Konstruktion ist
ein Gemeinschaftswerk von LAMILUX und
Mirotec. Das Glasdach misst 8x15 Meter mit
einer Flachenneigung von funf Grad. Dabei
ist der Stahlbau allseitig linienformig gelen-
kig gelagert und kann sich unabhangig vom
Gebaude bewegen. In nur zwei Tagen mon-

SANIERUNG IM
GROSSEN STIL

Im Alten Postbahnhof in Leipzig entsteht
ein neues Mobelhaus. Dafiir musste das
Gebdude komplett renoviert werden.
Wir ersetzten 650 Meter verwitterte,
briichige Drahtglas-Sheddacher gegen
warmebriickenfreie Lichtbandsysteme.

Zehn Sheddacher, je eine GroBe von 3,2
mal 65 Meter, mussten zunachst demontiert
und fachgerecht entsorgt werden. An ihrer
Stelle bringt heute das LAMILUX CI-System
Lichtband R nicht nur Tageslicht in die Ge-
b&udehallen, 47 darin integrierte roda Einzel-
klappenlifter PHONIX sorgen auch fiir einen
automatischen Rauchabzug sowie energie-
freie LUftung. Die thermisch getrennten Kon-
struktionen aus Aluminium sind um 60 Grad
geneigt und mehrschalig verglast. Die opale
Ausflhrung verhindert Blendwirkungen im
Gebaude.

Beratung und Planung Ubernahm hier nicht
nur der Fachberater, sondern auch die
Monteure waren bei Baubesprechung und
Lésungsfindung vor Ort. Bereits seit vielen
Jahren verbauen sie roda und LAMILUX-Ele-
mente und brachten ihre Erfahrung bei der
Sanierung von GroBobjekten ein.

tierten die Fachleute die Stahlbauhohltrager,
in denen auch eine Sprinkleranlage integ-
riert ist. Vier weitere Tage spater waren dann
auch die Aluminiumprofile und Glasfelder
installiert. Die Herausforderung hierbei: Die
insgesamt nur zwolf Glasscheiben haben ein
Einzelgewicht von 960 Kilogramm und mes-

sen rund 2,6x4 Meter. Um diese unversehrt
auf das schwer zugangliche Dach zu heben,
waren ein wendiger Autokran und ein spezi-
eller Glassauger nétig. Um diese Organisati-
on kiimmerte sich der LAMILUX-Projektleiter
ebenso wie um Beratung, Berechnung und
Planung des gesamten Glasdachprojektes.
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DOWN UNDER:
37 GLASDACHER
IN NUR 3 MONATEN

Zwei fertige Hochhauser, aber ein
abgesprungener Glasdach-Lieferant: Vor
diesem Problem - und bildlich vor 37
Aussparungen in seinen Dachern - stand
ein australischer Bauherr.

Unter groBtem Zeitdruck trat er an LAMILUX
heran, denn die Studentenapartments in
den Hochhausern standen bereits kurz vor
dem Bezug. In nur drei Monaten planten,
fertigten, lieferten und montierten wir die
Glasdacher im Auftragswert von Uber einer
halben Million Euro. Mit Erfolg: Nur wenige
Tage spéter zogen die ersten Bewohner in
die 500 Wohneinheiten ein.

Nur einen Monat dauerte es, bis das unser
Projektteam alle Berechnungen wie Statik,
Rauch- und Warmeabzug und Angebot
sowie auch die kaufmannischen Anforde-
rungen abgewickelte hatte. Per Luftfracht
lieferten sie anschlieBend 35 Paletten, rund
17 Tonnen Frachtgewicht, nach Sydney.
Mit an Bord: Zwei unserer Sales Manager
und ein Supervisor. Vor Ort warteten be-
reits funf weitere Monteure, die der Auftrag-
geber stellte.

Binnen vier Wochen montierten sie die 37
Glasdacher vom Typ LAMILUX CI-System
Glasarchitektur PR60. Kaum eines gleicht
hier dem anderen in GroBe, Wandan-
schluss oder Zubehér. So installierten die
Fachleute 156 verschiedene Rauch- und
Warmeabzugs-Flligel mit insgesamt 312
Motoren - denn alle Glasfelder der Dacher
sollten zu 6ffnen sein.

Zurlck in Rehau dauerte die Nachberei-
tung des Projekts noch etwa drei Wochen:
Dokumentationen, Abnahmen und Priifun-
gen - auch das organisierten die Sales Ma-
nager von Rehau aus. Antrieb, Motivation,
Knowhow und Service unserer Mitarbeiter
zeigten bei diesem Projekt: Ganz gleich
welches Produkt - wir bringen dem Kun-
den weltweit die Lésung auf sein Flach-
dach.

WELTWEIT ERFOLGREICH
PROJEKTE REALISIEREN

In den letzten fiinf Jahren hat sich der Exportumsatz der LAMILUX Tageslichtsysteme
deutlich gesteigert. Im Interview erklart Exportleiter Jan Wurth, wie herausragender
Kundenservice und individuelle Produktlosungen diesen Erfolg méglich machen und

warum Kunden weltweit Projekte mit LAMILUX realisieren.

Herr Wurth, der Exportanteil
hat in den letzten Jahren
deutlich zugenommen. Ein
derartig starkes Wachs-
tum braucht auch starke

Strukturen. Wie organi-

sieren Sie das?

Wir wachsen Uber be-

stehende und  neue

Niederlassungen sowie
Partnernetzwerke, bei-
spielsweise indem wir un-
sere  Niederlassungen  stetig
strukturell ausbauen. Da binden wir

auch schon unsere Auszubildenden ein.
Bei unserer Osterreichischen Tochter hat
in diesem Jahr der erste Azubi seine Lehre
begonnen. Und unsere engagierten Auszu-
bildenden vom Hauptsitz in Rehau kénnen
ebenfalls Erfahrungen im Ausland machen.
Eine junge Dame kam gerade top motiviert
aus London zurlick. So kdnnen wir lang-
fristig Kompetenzen und Knowhow sichern
und weitergeben. Da unsere Produkte keine
Standardware sind, sondern immer individu-
ell auf komplexe Bauvorhaben zugeschnit-
ten werden, investieren wir langfristig in die
Kompetenz unserer Mitarbeiter. Sie sind es,
die immer eine L6sung parat haben und die
unterschiedlichsten Anforderungen der Kun-
den weltweit erflllen konnen.

LAMILUX ist bekannt dafiir, individuelle
Sonderkonstruktionen herzustellen. Wie
bringen Sie dieses breite Portfolio weltweit
aufs Dach?

Wir haben in allen von uns bedienten Lan-
dern Kapazitaten in Form von Montage-, Ins-
tallations- und Supervision-Teams aufgebaut.
Mit diesen Partnern arbeiten wir bereits seit
Jahren zusammen und haben uns einge-
spielt. Sie kennen alle Details und Feinheiten
unserer Produkte und haben die Baustellen
im Griff. Das sorgt flir einen reibungslosen
Ablauf — auch bei groBter Distanz. Zur tech-
nischen Unterstlitzung fliegen unsere Sales
Manager auch oft selbst ein. Klarung, Bera-
tung und Service - sowohl aus der Ferne als
auch vor Ort: Nur so funktioniert das.

Nun ist LAMILUX weltweit ja nicht der ein-
zige Hersteller von Tageslichtsystemen.
Doch was macht ihn lhrer Meinung nach
einzigartig?

Vor allem das Knowhow sowie die Kunden-
und Serviceorientierung unserer Mitarbei-
ter. Unsere Sales Manager in Rehau haben

muttersprachliche Kenntnisse der
Lander, die sie bedienen, und
kiimmern sich umgehend
um jedes Angebot. Sie
verstehen, was der Kunde
braucht, und beraten ihn
technisch umfangreich.
Auf den Baustellen vor Ort
ist dann immer ein Super-
visor und Ansprechpartner
von LAMILUX, der die Mon-
tage begleitet. Zudem sind wir
stéandig erreichbar und kimmern
uns um jede Herausforderung. Nur so
kénnen wir die Kundenwinsche zu 100 Pro-
zent erflllen.

Seit Anfang des Jahres gehort roda zur
LAMILUX-Gruppe. Koénnen auch Kunden
weltweit von dieser Zusammenarbeit pro-
fitieren?

Absolut. Die Zusammenarbeit mit roda ist
hervorragend angelaufen. Die LAMILUX-Ver-
triebspartner waren bereits beim Produkti-
onsstandort in Emmerich und wurden auf die
roda-Produkte und Strukturen geschult. So
konnten wir bereits erste gemeinsame Auftra-
ge bearbeiten und den Kunden natdrlich mit
seinem gewohnten Ansprechpartner Uber ein
viel groBeres Portfolio an Losungen beraten.
Auch bauen wir gerade gemeinsame Markt-
strukturen auf. Wir ergdnzen uns sehr gut,
was die Marktbearbeitung in verschiedenen
Landern angeht.

WIE IST LAMILUX INTERNATIONAL
AUFGESTELLT?

| FRANKREICH |
BELGIEN
LAMILUX AUSTRIA
LAMILUX NORDIC LAMILUX CZ

LAMILUX UK 000 LAMILUX

LAMILUX HUNGARIA
LAMILUX POLSKA

& ZUSATZLICH UBER 30
VERTRIEBSPARTNER WELTWEIT
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Bei uns gibt es jedes Jahr etwas zu feiemn.
2017 lud Geschéaftsfuhrer Dr. Heinrich
Strunz alle Mitarbeiter zu einer groBen
Fete anlasslich seines 60. Geburtstags
ein — in diesem Jahr wiederholte sich
dies zum 60. Geburtstag seiner Frau,
Dr. Dorothee Strunz. Die beiden Famili-
enunternehmer leben ihren Leitsatz ,we
are family” zu allen Gelegenheiten. Auch
ihren drei Kindern, Johanna, Alexander
und Sophia Strunz haben Sie dies mit auf
den Weg gegeben. Als vierte Generation
sind auch sie bereits von Kindesbeinen
an in der Firma integriert. Mitarbeiter,
Geschéftspartner und Kunden kénnen
sich also auf eine weiterhin starke Famili-
enflihrung des Unternehmens verlassen.

Auch gesellschaftlich ist Familie Strunz
stark engagiert. Vergangenen Juni wur-
de Dr. Dorothee Strunz vom Bayerischen
Ministerprasidenten Dr. Markus Séder
mit dem Bayerischen Verdienstorden
ausgezeichnet. Nur 2000 lebende Per-
sonen, die sich in besonderen MaBe flr
ihre Region und Mitmenschen einset-
zen, durfen diesen tragen.

o MITGLIED IM
@ OM-System
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PRODUCT SERVICE | D[N EN ISD 9001

Fachverband Tageslicht und Rauchschutz 0.

Follow us on:

 £]=lin] LHIW]O

INTERNE SCHULUNGEN FUR
MAXIMALEN SERVICE

Was die LAMILUX-Gruppe auszeichnet ist neben den maBgeschneiderten Produkten
auch eine maBgeschneiderte Kundenberatung. Wir sehen uns nicht als Systemanbieter,
sondern als Problemldser fiir Tageslicht, RWA- und Luftungsaufgaben. Diese Beratung
sollen natiirlich auch die Mitarbeiter von LAMILUX und roda fiir die jeweilig anderen

Produkte bieten.

In den letzten Monaten tauschten wir uns
deshalb in vielen Schulungen und Work-
shops aus. Bei der Emmericher E.M.B.
Products AG fanden die weltweit tatigen
LAMILUX-Mitarbeiter und Vertriebspartner
zusammen. Der roda-AuBendienst wieder-
rum kam flr Vertiefungsworkshops bereits
mehrmals zum LAMILUX-Hauptsitz in Re-

WIR LADEN SIE EIN

hau. Auch die Innendienstmitarbeiter der
Firmen werden in den kommenden Mo-
naten weiter gegenseitig geschult. Dabei
lernen die Mitarbeiter die Ablaufe der Kol-
legen kennen und kdnnen so den reibungs-
losen Prozess von der Bestellung bis zur
Lieferung auf die Baustelle organisieren.

2 BAU 2019

Sie wiirden uns gerne personlich auf der BAU 2019 besuchen und sich von den
Innovationen und Vorteilen der LAMILUX Gruppe liberzeugen?

Dann schreiben Sie uns eine E-Mail mit Ihren Kontaktdaten an bau2019@lamilux.de.
Ihr persdnlicher Ansprechpartner wird sich im Anschluss bei lhnen melden und ent-

sprechende Freikarten zukommen lassen.
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